
Stage assistant∙e 
commercial

Missions
• identification de nouveaux clients avec la création d’une base de données qualifiée 
• prospection à Toulouse et Occitanie (pas de phoning)
• suivi du processus de prospection et du cycle de vente
• accompagner la directrice clientèle sur certains rendez-vous clients 
• effectuer une veille commerciale

Profil
• bac +2 / +3 / +4 en école de commerce, licence, BTS
• grande rigueur, proactivité et esprit d’initiative
• aisance relationnelle, capacité d’adaptation aux différents clients
• bonnes capacités rédactionnelles, orthographe irréprochable
• attrait pour la communication et le design graphique 

Infos
CV et lettre de motivation à adresser uniquement à projet@la-ruelle.fr avant fin mars

lieu : 67 allées Jean Jaurès, 31000 Toulouse  
horaires : lundi - jeudi 8h45 à 17h30, vendredi 8h45 à 12h45  
1 jour de télétravail / semaine

durée du stage : 2 mois

	  	 est une agence de communication globale créée en 2017 à Toulouse. Notre équipe 
accompagne des clients publics et privés issus de domaines d’activité multiples : aérospatial, alimentaire 
et restauration, innovation digitale, vignoble, téléphonie...  
Nous sommes à la recherche d’un•e assistant•e commercial en stage pour une durée de 2 mois entre 
avril et septembre 2023. 


